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Einladung zum Workshop "Sales Secrets"

Sales Secrets - Warum JEDER ein Verkaufer ist und
dieses Wissen BRAUCHT

,Hand aufs Herz ..."

.. sind Sie von dem, was Sie tun, von dem, was Sie verkaufen, Uberzeugt?
Sehr wahrscheinlich.
Doch schaffen Sie es auch, Ihre Kunden im gleichen MaBe zu Uberzeugen?

Der VMO bietet Ihnen im Rahmen dieses eintdgigen Workshops mit Roger
Rankel Uberraschende Einblicke in die Magie erfolgreichen Verkaufens - mit
Insider-Tipps prominenter Personlichkeiten!

Gerade in Zeiten wie diesen ist es auch fur Marktforscher - sowohl Instituts-
als auch Betriebsmarktforscher - wichtig, ihre Dienstleistungen
kundenorientiert und vor allem erfolgreich zu verkaufen!

Termin: 11. Februar 2010, 10:00 Uhr bis 18:00 Uhr

ort: Wien, genauer Ort wird noch bekannt gegeben

Kosten: EUR 300,-- fiir VMO- und VOWA-Mitglieder
EUR 400,-- fur Nicht-Mitglieder

Anmeldung ab sofort ONLINE!

Begrenzte Teilnehmerzahl!

Inhalte

Sales Secrets gibt Uberraschende Einblicke in die Magie erfolgreichen
Verkaufens. AuBergewdhnlich erfolgreiche Menschen sind nicht nur High
Performer, sondern auch geniale Verkaufer. Ihren Geheimnissen ging Roger
Rankel auf den Grund. Der renommierte Experte flr Sales und Marketing
fihrte Uber Monate hinweg Gesprache mit Personen des o6ffentlichen Lebens,
die auBerst erfolgreich sind.

Aus diesen Interviews und zwei Jahrzehnten eigener Erfahrung im Verkauf hat
er zahlreiche Sales Secrets destilliert — Verkaufsgeheimnisse, die jeden Profi-
Verkaufer begeistern werden, aber auch diejenigen, die sich bisher gar nicht
als Verkaufer gesehen haben. Denn jeder ist Verkaufer!


http://www.austriapark.at/uc/VMOE1/5070/

UERBANTER AR R EU LS LHER

OSTERREICHS

Roger Rankel

. ist namhafter Experte flr Vertrieb & Marketing. In seiner 15-jahrigen
Vertriebspraxis grindete er eines der erfolgreichsten mittelstandischen
Unternehmen in Deutschland.

Flr sein soziales Engagement, aber auch flir seine innovativen Ansatze zur
Neukundengewinnung und sofortigen Umsatzsteigerung wurde er 2001 mit
dem renommierten Wirtschaftspreis ,Oskar flr

den Mittelstand™ ausgezeichnet.

2002 startete Roger Rankel mit der Grindung der Roger Rankel
Vertriebstrainings seine zweite Karriere. Schnell profilierte sich das
Unternehmen als der flihrende Seminaranbieter fiir namhafte Auftraggeber
wie Dunlop, Microsoft, Premiere, Pioneer u.v.m. Seine Vertriebsstrategien
wurden bereits mehrfach pramiert.

Als Vortragsredner und Trainer begeisterte Roger Rankel bereits Tausende
von Zuhoérern in ganz Europa. Erfolgsorientierte Unternehmen setzen daher
auf ihn, wenn es um Key-Note-Vortrage oder Trainings geht. Auch als Autor
hat der passionierte Verkaufer auf sich aufmerksam gemacht - seine Bilcher
sind langst Bestseller.

Auszeichnungen:

Oskar Preistrager 2001
Mutmacher des Jahres 2003
Goldener Trainingspreis 2007

EXPERTE FUR VERTRIEB & MARKETING

Roger Rankel

Roger Rankel ist namhafter Vortragsredner und Trainer fiir angewandte
Vertriebsstrategien. Die von ihm entwickelten und mehrfach ausgezeichneten
Trainingssysteme haben Tausende Schulungsteilnehmer und Vortragsbesucher in
ganz Europa begeistert. Fiir Firmenveranstaltungen ist er ein viel gebuchter Key-
Note-Speaker. DAX-Unternehmen, aber auch kleine und mittelstandische
Unternehmen zdhlen zu seinen Kunden. An der Fachhochschule Worms begleitet
er einen Lehrauftrag im Fachbereich Marketing.

»Sales Secrets — Insidertipps fiir Top-Verkdufer”



